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Répondre e e e e oo oee
aux exigences

d'un management
de l'entreprise par
la performance.

Business Intelligence

La demande en systémes et outils décisionnels des directions opérationnelles et fonctionnelles se généra-
lise. De leur cété, les directions générales ne peuvent absolument plus se passer d'une vision «exacte» des
activités de l'entreprise, ni-méme de moyens de simulation et d'anticipation du pilotage.

Cette exigence nouvelle de clairvoyance n'est qu'une étape supplémentaire de la modernisation du mana-
gement des entreprises, doublée par celles des normes comptables et reglementaires (Sarbanne-Oaxley, par
exemple).
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Du décisionnel partout et pour tous _

En terme « business », le rythme des affaires, le périmétre mondial, le go'rhportlment versatile de clienteles
exigeantes, la montée de la concurrence internationale rend impératif taide a la décision. Fonctionnellement,
un double mouvement s'opére. D'une part, la quasi-totalité des directigns - toutes é._ngagées sur-des objectifs de
contribution a la création de valeur - ont des besoins basiques en termes de synthése.de données-clés, de métri-
ques, de mesures des écarts et de scénarios : en un mot/de maitrise' des performances. /9

D'autre part, les directions générales font appel a des analyses de plus en plus complexes ; mais aussi a une inte-
gration - a leur niveau - de l'ensemble des éléments décisionnels.des différentes directions. Ou l'on voit donc se
dessiner un management « méta-décisionnel » et une gestion « intelligente » de plus en plus sophigtiquée basée
sur la modélisation, la prévision, l'analyse de gFopabilités et l-kéfticipation rapidement ré-ajustable.
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Des offres packagées pour les PME-PMI

Les offres ont, pour leur part, fonctionnellement et technologiquement évolué. Des solutions packagées sont
désormais proposées aux PME-PML.! Alors qu‘un décisionnel « fonctionnel », visant les principales directions et
départements (marketing, centre de c“optacts, achats, finances, ressources humaines...), s'avere terriblement
efficace et désormais indispensable."l?es portails décisionnels, de leur coté, offre au plus grand nombre d'utili-
sateurs des acces aux informations et aux outils décisionnels préparamétrés et simplifiés.

L'unification de ces différents systemes et outils étant désormais possible avec les solutions de « Business

Performance Management » ou de « Carporate Performance Management », environnements intégrés de gestion
des performances. -' '
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Solutions BI, salon de tout.le décisionnel

Face a cette donne nouvelle, a la profusion des solutions:et offres, aux possibilités offertes a toutes les-entre-
prises de s'équiper bien et a juste prix, la manifestation Solutions Bl-veut aider les managers a trouver sur les
stands, lors des rencontres et au cours des tables rondes professionnelles, les bonnes réponses a leurs besoins.

Bon salon a tous !
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e PLUS DE 7 000 VISITEBRS -

A VOTRE RENCONTRE £

Solutions Bl se tiendra en paralléele
des salons ERP, Solutions e-Achats et
MVI CRM sur prés de 6 000 m®.

Plus de 7 000 (*) visiteurs profes-
sionnels viendront, porteurs de pro-

DANS L'EXPOSITION, VOUS PRESENTEZ

ERP intégrant un module décisionnel

Solutions de BI stand alone généralistes

Suites décisionnelles complétes pour PME

Solutions décisionnelles spécialisées (par métier ou par fonction)

jets et a la recherche de solutions . Extracteur de données, moteur de recherche
précises dans le domaine des systé- - Data Warehouse, Data mart

mes et solutions décisionnels et

transactionnels.

Infocentre, bases de données, serveurs OLAP
Solutions d'analyse et de pilotage en temps réel
Solutions de modélisation, de simulation, d'analyse de probabilités

(*) visiteurs ERP, a-Achats, MVI-CRM, Systémes & . Portail décisionnel, outils de reporting

Applications

L’OFFRE “DECISIONNEL”
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AURA EQUIPEMENTS
BUYINGPACK - BPS
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CINCOM SYSTEMS
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DATAEXCHANGER
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ILLICO

INFODATA

INFOR GLOBAL SOLUTIONS
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MAGIC SOFTWARE
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NOUT

OPENPORTAL

ORACLE

ORDIROPE

PRODWARE

QUALIAC

SAGE

SAP FRANCE

SELF INFORMATIQUE
SELLIGENT

SIROM

SYMTRAX

EAl, plates-formes d'intégration

Outils d'administration, d'optimisation, de sécurité
Services de conseil et de mise en oeuvre spécialisés Bl
SSIl, Intégrateur

ASP, hébergeur

Formation

Presse spécialisée

LES TABLES RONDES

Quatre tables rondes de 2h00, rassemblant les acteurs du Bl et leurs clients,
sont animées par un journaliste professionnel. L'accent est mis sur les infor-
mations pratiques, le conseil et le partage d'expériences. Et cela, dans un
esprit de libre échange avec la salle.

PROGRAMME 2006

Richesses fonctionnelles des solutions de Business Intelligence : état

de l'art et tour de l'offre

Du simple tableau de bord a l'outil d'analyse prédictive multi-dimensionnelle a
base d'intelligence artificielle, les solutions de Bl offrent désormais une tres
large palette de fonctions, accessibles a toutes les entreprises quelle que soit
leur taille. Un état de l'art et un tour des offres paraissent indispensables.

Comment ca marche ? Caractéristiques techniques d'une plate-forme

décisionnelle

Souvent vu comme une « simple » surcouche du systéeme d'information transac-
tionnel et opérationnel de l'entreprise, le systéeme décisionnel n'en nécessite pas
moins des réflexions architecturales et technologiques de fond. Sans parler de
la prise en compte des problématiques récurrentes de standardisation et de
sécurité. Précisément, des sujets qui font débat.

Synergies fonctionnelles ERP/Outils décisionnels : lesquelles, comment ?
Toutes les directions (générales, fonctionnelles, opérationnelles) paraissent
aujourd'hui légitimes a demander (exiger ?) des outils de vision temps réel et
d'aide a la décision pour conduire leurs activités « au plus juste ». Mais rien ne
se fera sans « l'assentiment » de UERP. Les synergies fonctionnelles sont d'ailleurs
nombreuses a exploiter. Quelles sont-elles, comment en profiter ? Des exemples
a suivre.

Rédaction d'un cahier des charges décisionnel pour une PME : une

juste expression des besoins ?

Bien rédiger un cahier des charges, c'est certes bien comprendre les besoins de
l'entreprise mais c'est aussi bien intégrer ce que les solutions peuvent offrir...
pour un budget donné - indépassable - et un ROl évidemment démontré.
Conseils et témoignages.



L’offre sponsoring
et visibilite

PLATINUM SPONSOR - Tarif : 15 000 € HT

Les Platinum sponsors s’assurent une communication sans égale,
en s’associant a la promotion de la 2éme édition de SOLUTIONS BI
affirmant de ce fait leur position d’acteur majeur de ce marché
avec une visibilité exceptionnelle.

Avant la manifestation

Votre logo est associé a tous les documents de promotion impri-
més (invitations, programmes de conférences, flyers...),

en 1ére de couverture, a partir de la date de signature du contrat
Votre logo est associé a toutes les insertions publicitaires a partir
de la date de signature du contrat (sous réserve de ’acceptation
des titres de presse)

Votre logo est inclu dans toutes les campagnes d’e-mailing visiteurs
Vous disposez d’une banniére et d’un bouton sur les sites dédiés
Vous utilisez une fois la liste des visiteurs pré-enregistrés pour un
e-mailing réalisé par nos soins.

Vous bénéficiez d’invitations gratuites en nombre illimité avec
votre logo

Pendant la manifestation

Votre logo en tant que Platinum sponsor sur les banniéres officiel-
les a 'accueil visiteurs.

Votre logo (N&B) en tant que Platinum sponsor en face de votre
fiche dans le catalogue officiel.

Une page de publicité quadri dans le catalogue officiel.

1 atelier de 45 minutes.

Apreés la manifestation
Vous utilisez une fois la liste des visiteurs pour un e-mailing réa-
lisé par nos soins

GOLD SPONSOR - Tarif : 9 500 € HT

Les Gold sponsors se distinguent de la concurrence en utilisant des
outils performants.C’est pour vous |’occasion de promouvoir votre
marque en vous assurant une visibilité importante.

Avant la manifestation

Votre logo est inclus dans toutes les campagnes d’e-mailing visiteurs
Vous disposez d’une banniére et d’un bouton sur le site dédié
Vous utilisez une fois la liste des visiteurs pré-enregistrés pour un
e-mailing réalisé par nos soins

Vous bénéficiez d’invitations gratuites en nombre illimité avec
votre logo

Pendant la manifestation

Votre logo en tant que Gold sponsor sur les banniéres officielles
a Uaccueil visiteurs

Une page de publicité quadri dans le catalogue officiel.

1 atelier de 45 minutes

Aprés la manifestation
Vous utilisez une fois la liste des visiteurs pour un e mailing réa-
lisé par nos soins

Organisation générale et direction commerciale

COMMISSAIRE GENERAL : Sylvain Arquié avec Florence de Courtenay et Régis de Cerval

POUR EXPOSER : SA2004@infopromotions.fr

CONFERENCES, COMITE DE PROGRAMME : Philippe GRANGE (Faits & Chiffres)

e-mail : faitsetchiffres@wanadoo.fr

PRODUITS DE VISIBILITE *

Business Intelligence

SIGNALETIQUE INTERIEURE :
» Kakemonos géants sous la volte du CNIT
« Plans d’orientation

DISTRIBUTION AUX VISITEURS :

» Sacs visiteurs

 Badges visiteurs

 Cordons de badges

Autres outils de communication :

« Publicité dans le catalogue

« Publicité dans les parcours thématiques

CONFERENCES :
« Sponsoring de conférences
« Distribution de vos documentations aux auditeurs

WEB & FICHIER :

« Baniéres sur le site

« Sponsoring de news letter
e Location de fichier

* Nous consulter

GRATUIT pour les visiteurs :
Assistance cahier des charges
Les consultants de guidescomparatif.com offrent
aux visiteurs leur assistance pour les aider a
construire leurs cahiers des charges et identifier
les fonctionnalités utiles.

Un service gratuit proposé par
guidescomparatifs.com et Infopromotions

INFOPROMOTIONS

LES SALONS SOLUTIONS

97, rue du Cherche-Midi - 75006 Paris

Tél.: 0144 398500 - Fax : 01 45 44 30 40

www.groupesolutions.com



